Приложение № 13

МЕТОДИКА ЗА ОЦЕНКА НА ОФЕРТИТЕ                        
„Национално маркетингово проучване на пътнически железопътни превози”
1. Критерий за определяне на изпълнител – икономическо най-изгодна оферта.
2. Показатели за оценяване:

· (П1) Техническо предложение за изпълнение на поръчката в съответствие с изискванията на Възложителя, заложени в Техническата спецификация – експертна оценка..
· (П2) Предложена от участника цена в лева без ДДС.

Комплексната оценка (КО) на офертата на кандидата се изчислява по формулата: 

(КО) = (П1)+ (П2);

КО има максимална стойност 100 точки. 

На първо място се класира участникът събрал най-много точки КО.

3. Относителни тегла на показателите за оценяване:

(П1) = 70 точки, максимална стойност

(П2) = 30 точки, максимална стойност

4. Указания за определяне на оценката по всеки показател:

4.1. (П1) Техническо предложение за изпълнение на поръчката (70 точки)

По този показател ще се извършва оценка на съответствието на предложеното от участника подробно описание на организацията и методологията на работа с указанията на Възложителя, съобразно целите и дейностите на поръчката и изискванията, изложени в Техническата спецификация.

Точките по този показател се разпределят както следва:

(П1) = (Методология и подход) + (Обхват на проучването) + (Тематични области на проучването) + (График на дейностите)
П1  = П 1.1 +  П 1.2 + П 1.3 +  П 1.4  

	
	Показатели
	Максимални точки

	1.1
	Методология и подход 
	20

	
	Отлично съответствие: Кандидатът е описал структурирано и ясно методологията, която ще използва за извършване на проучването. Тя отговаря напълно на нуждите за постигане целите на настоящата обществена поръчка, като гарантира обективност и представителност на резултатите от проучването. В общия методологически подход, кандидатът е заложил най-малко три основни метода за проучване. 
	15-20

	
	Средно съответствие: Кандидатът е описал структурирано методологията, по която ще извършва проучването. Тя отговаря частично на нуждите за постигане целите на настоящата обществена поръчка, като гарантира обективност и представителност на резултатите. Представени са в известна степен методите, като кандидатът планира два основни метода в подхода си.
	5-14

	
	Минимално съответствие: Кандидатът е описал общо и без подробни детайли методологията и подхода, чрез които ще бъде реализирано проучването. 
	1-4

	1.2
	Обхват на проучването
	20

	
	Отлично съответствие: Кандидатът е обосновал аргументирано извадката на емпиричното проучване. Заложил е достатъчно голям обем на извадка за покритие на целевите групи. Заложил е достатъчно много сегменти за анализ.
	15-20

	
	Средно съответствие: Кандидатът е обосновал аргументирано извадката и избора на основните целеви групи, които ще бъдат обект на проучването, но не е предложил достатъчен обем на извадка и не е заложил достатъчен брой сегменти за анализ.
	5-14

	
	Минимално съответствие: Кандидатът е посочил схематично целевите групи и не е обосновал големината и разпределението на извадката. 
	1-4

	1.3
	Тематични области на проучването
	20

	
	Отлично съответствие: Основните теми, които са предложени като предмет на проучването и в структурата за въпросник /сценария, са подбрани целесъобразно и напълно покриват обхвата на проучването. 
	15-20

	
	Средно съответствие: Кандидатът е предложил недостатъчно теми за предмет на проучване. 
	5-14

	
	Минимално съответствие: Обектът и предметът на изследване отговарят на целите на обществената поръчка. 
	1-4

	1.4
	График на изпълнение
	10

	
	Отлично съответствие: Графикът е подробен, сроковете са обосновани, дейностите са разпределени във времето по начин който осигури ефективно управление и успешно изпълнение на договора
	6 -10

	
	Средно съответствие: Графикът е общ, сроковете са частично обосновани, дейностите са разпределени във времето по начин който може да обоснове изпълнението на договора. 
	3-5

	
	Минимално съответствие: Участникът е предложил срокове без обосновка и без разпределение на дейностите във времето по начин по който да осигури ефективно управление и успешно изпълнение на договора. 
	1-2


4.2. (П2) = минимална предложена цена/цена, предложена от участника х (30 точки), където „минималната предложена цена” е най-ниската предложена цена от участник, допуснат до участие и класиране; „цената, предложена от участника” е цената, предложена от съответния участник, съгласно ценовата му оферта (в лева).

Ценовото предложение се оценява с оценка Oц, която се формира при спазване на следната формула:


          Минимална 

         предложена цена

Оц  =  ______________________ х 30
       Предлагана цена
Комплексната оценка (КО) на офертата на участника се изчислява по формулата: (КО) = (П1)+ (П2)
КО има максимална стойност 100 точки.
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